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		Meer omzetgroei 
 
of sales innovatie? 
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		Meer activiteiten 
 
of meer resultaat? 
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		Hogere KTV/NPS
 
of meer klantvriendschap?  


		
		Vraag de checklist 
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		Beste van de wereld of 
 
beste voor de wereld? 


		
		Vraag het whitepaper 


		
		 

	




	


		
		
				





Voor grensverleggende commerciële groei: make friends & love results







    
[image: ]
	
		
			Hartstocht

Meer hartstocht leidt tot

sterker klantcontact en klantvriendschap
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			Energie

Discipline met energie leidt

tot onstuitbare werklust
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			Ambitie

Sales speelt gedreven om

te winnen of te leren
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			Resultaat

Grensverleggende groei van

minstens 10 tot wel 121%
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			Teamspirit

Teams sluiten vriendschap met klanten

en sluiten winstgevende deals


		

	











	
		
			Als u op zoek bent naar grensverleggende, commerciële groei


		

	



	Contact









Over ons

	
		
			We zijn uw commerciële sparringpartner en groei-architect


		

	


	
		
			Onze belofte aan u is: ‘vriendschap met de klant en liefde voor de verkoop’.

We ontwerpen samen met een A-team het juiste grensverleggende, commerciële groeiprogramma, met daarin training, coaching, events en sales support.

Het effect is een oprecht vriendelijke cultuur, verbetering van commerciële prestaties en sterker klantcontact.

In 3 woorden: meer customer friendship©.

Dit doen we al sinds 2005 voor innovatieve MKB-bedrijven en wereldberoemde multinationals in Nederland en internationaal.


		

	

	Lees meer







Werkwijze & Waarom

	
		
			We worden vaak gevraagd voor 5 commerciële groei thema’s


		

	


	
		
			Heart Selling wordt doorgaans om advies en support gevraagd, als

	De markt of concurrentie harder groeit, dan de eigen prestaties.
	Er al veel geïnvesteerd is, maar het rendement achter blijft.
	De potentie veel groter is, dan de huidige prestaties.
	De directie of het management ambitie en passie heeft voor grensverleggende groei.
	Het management of de markt om uitzonderlijk vriendelijk klantcontact vraagt.



		

	

	Lees meer









Mensen maken resultaten

	
		
			De menselijke kant van de verkoop


		

	


	
		
			In een disruptieve tijd, met cruciale ontwikkelingen op zes hoofdgebieden van onze maatschappij (demografisch, economisch, sociologisch, technologisch, ecologisch en politiek) lijkt het dat we gedreven worden door ‘data, big data en deep data’.

Niets is minder waar, want sociale interactie op basis van menselijke vriendschap blijkt bepalend te zijn voor een economie op basis van vertrouwen (Arrow, 1972) en een vreedzame toekomst (Pinker, 2011 en Russet en O’Neal, 2000).

Kort en goed: de economie en de maatschappij hebben het hart nodig.

Mede hierom hebben wij ons gespecialiseerd in de menselijke kant van verkopen en sales management.


		

	

	Lees meer
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Reacties van 40 verschillende klanten



	boeiend
	inspirerend
	origineel
	verfrissend
	motiverend
	concrete uitkomst
	uitdagend
	leerrijk
	zeer positief
	zeer aangenaam
	intensief
	nuttig
	praktisch
	openbaring
	persoonlijk niet therapeutisch
	inzichtelijk
	avontuurlijk
	heel effectief
	verhelderend
	enerverend
	constructief
	inzicht-verruimend
	Lachen-Gieren- Leren
	eye opening
	confronterend
	concreet met ludieke ondertoon
	doorbraak
	ingrijpend
	impactvol
	empowering
	recht door zee
	interactief
	professioneel
	helpful
	openhartig
	enerverend
	vernieuwend







We zien uit naar persoonlijk contact

	
		
			Bel ons of stuur een mail en we hebben snel contact



De beste verkopers zijn aardige mensen.

Podcast voor @Salesbazen met @josefstevens en @arnoldsteenbeek #friends #sales #selling #heartselling #aardigemensenhttps://t.co/vRO70zRyjn

— Heart Selling (@HeartSelling) November 28, 2022








		


	




Direct per telefoon of email

	
		
			
		

	

BEL ONS NU

 +31 30 6922322
 
 
 STUUR EEN EMAIL

 info@heart-selling.nl
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                Processing...

                
                    Thank you!
                    Your subscription has been confirmed.
                    You'll hear from us soon.
                

            



            

                
                
                                    De nieuwsbrief
                    Wilt u onze (maandelijkse) nieuwsbrief ontvangen, schrijft u zich daarvoor dan in?

                


                
                


                                
                                            Name
                    ErrorHere

                                        Email *

                                                        

            
                
                    
                        Voornaam *

                                                        


                




                
                    
                


                            

        

    

    

    
            
        


  
       	
				
			

















    
